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OFFRE DE STAGE 

Développement commercial 
 

 

 
PRÉSENTATION DE L’ENTREPRISE 

Précurseur sur le marché de la mobilité professionnelle, la société Script&Go propose des solutions adaptées aux 
populations nomades. 

Portant essentiellement sur le relevé et la saisie de données techniques, mais aussi sur l'exploitation de schémas et de 
plans sur le terrain, ces solutions répliquent les habitudes papier des utilisateurs pour créer, convertir, modifier, 
annoter, rechercher et consulter des documents. 

Basée à Rennes, Script&Go est une PME en plein essor, qui dispose déjà de solides références auprès de grands 
comptes nationaux, notamment dans les domaines de l'énergie, du BTP, du transport, et des télécoms.  

Script&Go a été récompensé à de nombreuses reprises pour ses solutions, l’entreprise a été lauréate en 2011 du 
concours Arc Bretagne Atlantique organisé par Orange, Alcatel-Lucent et le Boston Consulting Group. 

Pour plus d’informations nous concernant : http://www.scriptandgo.fr/ 
 

 
CONTENU DU STAGE  

 
Afin d’accompagner notre croissance, nous proposons un stage de 4 à 6 mois au sein de notre département 
commercial.  
 
Encadré par un ingénieur commercial (ancien de l’ESC Rennes) et en lien étroit avec notre Direction Générale, vous 
serez chargé de la commercialisation de nos solutions de mobilité auprès de PME et de grands comptes.  
 
Vous serez aussi en charge de la recherche d’interlocuteurs pertinents et de la détection de projets de mobilité.   
 

 
PROFIL RECHERCHÉ 

De formation supérieure École de Commerce ou École d’ingénieur 3ème cycle, vous avez une bonne culture 
commerciale, et souhaitez vous inscrire dans le développement d’une entreprise proposant des solutions de nouvelle 
génération et à très forte valeur ajoutée.  

Très autonome, vous disposez d’une bonne aptitude à la prospection et au développement d’affaires. 

Vous êtes un négociateur averti et appréciez autant la conclusion d'une vente que le travail préparatoire qu'il induit. 
Vous aimez conquérir de nouveaux clients et les satisfaire par un suivi actif. 

Si vous êtes prêts à relever avec nous de nouveaux challenges, nous vous offrirons la possibilité d’exercer vos talents ! 
Une sensibilité à l’informatique et aux nouvelles technologies est demandée 
 

 
PROFIL 

Étudiant ESC (césure) ou profil technico-commercial 

 
DURÉE DE STAGE 

4 à 6 mois (début du stage en février 2012) 

 
RÉMUNÉRATION  

À définir  

 
CONTACT  

Merci d’envoyer vos candidatures (CV + Lettre de motivation) à  

Olivia Trotel – Chargée de Communication 

Olivia.trotel@scriptandgo.com 
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